Projekta līguma 3.pielikums

Izmaksu efektivitātes principa ievērošanas vadlīnijas

I. Vispārīgie jautājumi.

1. Izmaksu efektivitātes un ekonomiskā izdevīguma princips nozīmē, ka izvēloties pakalpojuma sniedzēju vai preču piegādātāju, Projekta īstenotājs izvēlas saimnieciski izdevīgāko piedāvājumu, kāds pieejams tirgū. Izmaksu efektivitātes un ekonomiskā izdevīguma princips jāievēro no pirmā euro.
2.  Projekta īstenotājam jānodrošina pierādījumu dokumenti par izmaksu atbilstību ekonomiskā izdevīguma un izmaksu efektivitātes principiem. Projekta īstenotājam ir jābūt spējīgam pamatot, ka visas izmaksas atbilst ekonomiskā izdevīguma un izmaksu efektivitātes principiem. Ja to nevar pamatot ar vispārpieejamu informāciju un tas neizriet no projekta iesnieguma, Projekta īstenotājs veic darbības, kas pamato šo principu ievērošanu, un tās atbilstoši dokumentē.

II. Tirgus cenas pamatojums.

3. Tirgus cenas pamatojumam jāiekļauj vismaz sekojoši punkti: 
3.1. pakalpojuma vai preces kvantitatīvie un kvalitatīvie rādītāji (piemēram, lekciju kurss 30 stundu apmērā grupai līdz 20 cilvēkiem, kafijas pauzes 20 cilvēkiem 2x dienā, telpu noma ar/bez tehniskā aprīkojuma (projektors, datortehnika, skaņu aparatūra) ar ietilpību līdz 25 personām uz 8 stundām Rīgā);
3.2. pakalpojuma sniedzējam/ piegādātājam izvirzītās kvalifikācijas prasības; 
3.3. kādi pakalpojumu sniedzēji/ piegādātāji tika apzināti (norādot pakalpojuma sniedzēja/ piegādātāja nosaukumu); 
3.4. ar kādas metodes palīdzību tika iegūta informācija par cenām.

4. Projekta īstenotājam jāglabā visa dokumentācija, kas tika iegūta saistībā ar tirgus cenu apzināšanu (t.sk. arī projekta iesnieguma sagatavošanas posmā), kā, piemēram, izdrukas no interneta, potenciālo pakalpojumu sniedzēju piedāvājumi. 

5. Ja projektā paredzams kāds unikāls pakalpojums un konkrēto pakalpojumu sniedz viens vai divi pakalpojuma sniedzēji, Projekta īstenotājam ir jāapraksta šī pakalpojuma unikalitāte un cena, norādot konkrētus pakalpojuma sniedzējus.

III. Tirgus cenas izpēte.
6. Biežāk izmantotās metodes tirgus cenas izpētei ir:

6.1. cenu izpēte, izmantojot interneta resursus;

6.2. cenu izpēte, balstoties uz potenciālo pakalpojumu sniedzēju/ piegādātāju piedāvājumiem.
Iegūstot informāciju no interneta, jānorāda konkrētas saites uz interneta adresēm, kas tika izmantotas informācijas iegūšanai. Interneta resursos visbiežāk var iegūt vidējās tirgus cenas par automašīnu un datortehnikas nomu, kā arī telpu nomu. Projekta īstenotājam projektā jāizvēlas nomas termiņš tā, lai tiktu ievērots izmaksu efektivitātes princips. Telpu nomas vidējās izmaksas pasākumiem, semināriem ir tieši atkarīgas no dažādiem kvantitatīvajiem rādītājiem (telpu nomas periods, aprīkojums, personu skaits, papildus pakalpojumu nodrošināšana, kā, piemēram, iespēja pasūtīt ēdināšanu). Projekta īstenotājam jāapzina pakalpojumu sniedzēji, kas var nodrošināt attiecīgas telpas.

7. Ja tirgus cenu izpēti veic, balstoties uz potenciālo pakalpojumu sniedzēju/ piegādātāju piedāvājumiem, Projekta īstenotājs izstrādā nepieciešamā pakalpojuma vai preces aprakstu un izsūta (elektroniski vai pa pastu) informāciju vismaz 3 potenciālajiem pakalpojumu sniedzējiem/ piegādātājiem, kuri atbilst izvirzītajām kvalifikācijas prasībām, norādot, kādā veidā un termiņā vēlas saņemt piedāvājumu par iespējamo līgumcenu un pakalpojuma sniegšanas/ preces piegādes termiņu.
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